
DSIT France est le premier point de contact pour les grossistes, les installateurs et 
les professionnels de l’informatique. Nous expédions tous les produits directement 
à partir de notre propre stock, afin que vous les ayez sur place au plus vite.

Spécialiste de baies 
de brassage et baies 
de serveurs



Plus de 10 ans 
d’expérience en 
baies de serveur, 
câblage et 
accessoires

Avec notre propre stock, un catalogue complet et des 
connaissances techniques, nous avons toujours les 
meilleurs produits pour nos clients. Les commandes 
partent directement depuis notre propre stock à Almelo, 
Pays-Bas. De cette façon nous assurons une livraison 
rapide dans toute l’Europe.

UN PARTENAIRE DE VALEUR
Nous connaissons notre catalogue en détail, ce qui 
nous permet de répondre au mieux et au plus vite 
aux besoins de nos clients. Pour penser de manière 
proactive, il faut faire un effort supplémentaire et ce 
n’est pas trop demandé pour notre équipe.Si nécessaire, 
nous continuons à chercher jusqu’à ce que nos clients 
aient trouvé tout ce dont ils ont besoin pour leur 
travail ou leur projet.Tout cela fait de DSIT France un 
partenaire de coopération précieux et fiable.

PROGRAMME DE PARTENAIRE
Nous avons cherché à savoir comment nous pouvions 
aider nos partenaires membres encore mieux et de 
manière plus complète. Nous avons combiné nos 
meilleurs services avec des avantages intéressants pour 
nos clients. Cela a été mis en œuvre dans le programme 
spécial de partenariat de DSIT.

Quelques avantages du programme partenaire
•	 Remise sur achat en fonction du chiffre d’affaires
•	 Livraison directe avec son propre bon de livraison
•	 Achats sur facture

DSIT France est un partenaire de qualité 
pour tous les grossistes, les installateurs et 

les professionnels de l’informatique en matière 
de baies de brassage, câblage UTP et blindé,  

fibre optique et accessoires. 

Vous trouverez plus d’informations et d’avantages sur page 12
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L’EXCELLENCE DANS LES DÉLAIS D’EXPÉDITION 
ULTRA-RAPIDES  
Nous sommes devenus grands aux Pays-Bas, Belgique et 
Allemagne parce que nous excellons dans les délais de 
livraison super rapides. Ceci est d’une grande valeur pour 
tous les clients et tous les secteurs. Les commandes qui 
sont passées avant midi seront expédiées le jour même. 
Nous avons toujours plus de 8000 baies de brassage en 
stock.

CONNAISSANCE DES PRODUITS ET DU MARCHÉ 
SONT ANCRÉS DANS NOTRE ADN
Depuis nos origines, nous avons une connaissance 
approfondie des baies de serveurs, du câblage UTP, de 
la fibre optique, des accessoires et des applications 
informatiques. Avec toute l’équipe de DSIT à 
l’internationale avec laquelle nous travaillons aujourd’hui, 
nous transmettons notre expertise aux clients, partenaires 
et employés. Parce que nous anticipons toujours 
rapidement les évolutions du marché, nous sommes 
au courant des derniers produits. Cela fait de nous, 
maintenant et à l’avenir, des experts dans notre domaine.

Toujours une
expédition rapide 

Conseil & garantie    
professionnel 

Expédition en marque  
blanche possible  

•	 Technique installateurs
•	 Grossistes et distributeurs
•	 Technologie d’information
•	 Solaire
•	 Audiovisuel
•	 Automatisation industrielle
•	 Quantum computing
•	 Le commerce de détail et les concepts  

de vente au détail
•	 Théâtre
•	 Gouvernement et éducation
•	 Maritime

LES INDUSTRIES UTILISANT NOS 
PRODUITS:

Savoir comment nos clients de votre secteur utilisent nos produits. Vous le trouverez sur la page 16.



Faire ce que nous faisons le mieux.

Expédition rapide
avec un service 
après-vente à la 
hauteur.

Depuis sa création aux Pays-Bas en 2010,
DSIT a grandi rapidement. Aujourd’hui nous faisons 

toujours ce que nous faisons le mieux : importer 
des baies de brassages sans marque, livrer les 

commandes au plus vite chez nos clients et proposer 
un bon service après-vente. 

EN UN MOT
DSIT est plus qu’une entreprise de E-commerce. Outre 
l’importation et la distribution de baies de serveurs sans 
marque, nous sommes un partenaire de coopération 
actif. Chaque jour, notre objectif est que les clients et 
les partenaires reçoivent des produits et des services 
répondant à leur entière satisfaction. Nous y parvenons 
grâce à notre équipe de spécialistes, qui connaissent 
les produits, peuvent répondre aux questions techniques 
et s’efforcent d’assurer une bonne livraison.

LIBERTÉ TARIFAIRE
GRÂCE A UNE IMPORTATION ET DISTRIBUTION SANS MARQUE.
Nous souhaitons que nos partenaires soient en mesure 
d’appliquer leurs propres marges sur les produits. C’est la 
raison pour laquelle nous vendons des baies de serveurs 
et des accessoires sans étiquette de marque. Tous les 
partenaires affiliés ont donc une liberté totale dans leur 
tarification. Nous expédions et emballons les commandes 
de manière totalement anonyme et l’expédition en marque 
blanche est également une option.
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DE BONNES BAIES DE SERVEURS À DES PRIX 
COMPÉTITIFS
VOUS POUVEZ EN ÊTRE SÛRS
Pour tous les produits, nous offrons un excellent 
rapport qualité-prix. Nous travaillons en étroite 
collaboration avec nos partenaires depuis plus de 10 
ans, par exemple en Chine. Cela nous permet de faire 
produire des baies de serveurs avec des exigences ou 
des modifications spécifiques. Nous offrons ce service 
à tous nos clients et partenaires commerciaux, en 
fonction de la quantité de baies de serveurs achetées.

DE GARAGE À UN ENTREPÔT DE 5000M²
CHRONOLOGIE DE DSIT
DSIT est entré sur le marché aux Pays-Bas en 2010 avec 
serverkast.com et utp-kabel.nl. Ce sont aujourd’hui deux 
de nos plus grandes boutiques en ligne aux Pays-Bas. Le 
potentiel du marché international a permis à l’entreprise 
de se développer. DSIT a souvent déménagé vers de 
nouveaux sites pour l’expansion logistique. Aujourd’hui, 
nous sommes basés à Almelo, Pays-Bas. La distribution 
s’effectue directement depuis notre propre entrepôt de 
5000m². Une fois la commande reçue, nous sommes 
prêts à assurer un bon service après-vente.

  “Nous sommes fières que nos baies de brassage et  
  accessoires soient utilisés dans les locaux commerciaux, les  

  magasins chez les grossistes en Europe”  

•	 Produits directement depuis notre stock
•	 Des spécialistes techniques internes
•	 Des baies de brassage et accessoires sans 

marque

POURQUOI DSIT?
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Vous les projets.
Nous les produits. 
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Nous rassemblons la demande et l’offre dans notre assortiment de baies 
de brassage, câblage UTP, fibre optique et accessoires.
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Notre assortiment de base est fait de baies de 
brassage, câblage UTP, fibre optique et accessoires. 
Grâce à notre large gamme d’accessoires assortis, 
nous veillons à ce que les baies, installations et salles 
de serveurs deviennent opérationnelles. Si vous avez 
des questions sur l’assemblage d’une baie de serveur 
n’hésitez pas à nous contacter au 04 28 08 00 70.

NOTRE GAMME PRINCIPALE 
BAIE DE SERVEUR ET DE BRASSAGE  
(AUSSI EN MINI)
Les baies de brassage sont disponible en plus de 
100 tailles différentes. La hauteur varie de 12U 
à 47U. Vous avez le choix entre une porte avant 
en verre ou perforée et une porte arrière en tôle 
d’acier ou perforée. Chaque baie est livrée avec 
des serrures et possibilités d’entrée de câble en 
haut et en bas.

SPÉCIFICATIONS PRODUITS
•	 Porte avant et arrière en verre, perforée  

ou double et perforée 
•	 Revêtement en poudre noire
•	 Panneaux latéraux amovibles
•	 Adaptés pour des accessoires 19 pouces
•	 Possibilité de commander non-assemblée
•	 Possibilité d’installer l’unité de ventilation sous le 

plafond sans perdre en hauteur
•	 Entrées de câbles avec plaques à vis
•	 Toutes les baies murales sont fournies avec un 

gabarit de perçage
•	 Livraison montée ou non-assemblée

BAIES MURALES DE 19 POUCES  
AUSSI INCLINABLE
Grâce a son format compact une baie murale peut 
être installée presque partout. Vous pouvez y installer 
facilement un petit réseau. Les baies murales sont 
disponibles de 6U à 18U.

Si vous souhaitez avoir un accès facile à vos appareils. 
Optez pour une baie murale inclinable. La baie murale 
18U est également disponible en baie sur pied.

FIBRE OPTIQUE
OM2 – OM3 – OM4 
Nous proposons de la fibre optique en single mode 
ou multi mode. Tout l’assortiment de fibre optique est 
constitué de câblage UTP, câbles sur mesure, produits 
de nettoyage, outillage spécifique pour fibre optique et 
pigtails.

SPÉCIFICATIONS PRODUITS
•	 Singlemode OS2 simplex & duplex
•	 Multimode OM2, OM3, OM4
•	 Câbles sur mesure avec ou sans connecteurs et 

éventuellement une protection connecteur
•	 13 longueurs de câbles patch LC/SC/ST

Avez-vous besoin des mêmes compositions 
de produits plus souvent? Par exemple, pour 
un projet à long terme ou un concept de vente 
au détail? Nous serons alors heureux de créer 
un produit spécifique au client. Nous y plaçons 
la composition exacte de vos articles afin que 
vous puissiez les commander plus facilement 
et plus rapidement la prochaine fois.

UN PRODUIT SUR MESURE

Avez-vous des questions au sujet de nos produits? Ou souhaitez vous parler à un de 
nos conseillers pour passer une commande? Appelez le 04 28 08 00 70 ou envoyer 
un mail à info@baiebrassage.fr. 
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CÂBLAGE UTP
CAT5E – CAT6 – CAT6A – CAT7 
Notre gamme de produits comprend un large éventail 
de câbles dans des longueurs allant de 0,25 mètre à 500 
mètres. Tous les câbles sont de la marque Danicom et 
sont adaptés pour l’installation d’un réseau professionnel 
de qualité. Avec la gamme supplémentaire de 
connecteurs, outillage UTP, des attaches de câbles et les 
marquages, commandez tout ce dont vous avez besoin 
pour un bon réseau auprès d’un seul fournisseur. 

Curieux d’en savoir plus sur les webshops de DSIT?  
Trouvez les informations page 19.

Vous pouvez rendre une baie de brassage 
opérationnelle avec les bons accessoires. Pour 

les baies de brassage nous avons une large gamme 
d’accessoires. De panneaux de blindage, étagères, gestion 

des câbles à ventilation, switches et lumières.
Pour faciliter l’installation d’un réseau, nous vendons également 

des outils UTP tels que les outils à pousser, les pinces à dénuder et les 
testeurs de câbles, ainsi que des accessoires tels que des passe-câbles, 

des dispositifs d’entrée et de sortie de câbles, 

Travailler facilement avec...

les bons 
accessoires

SPÉCIFICATIONS PRODUITS:
•	 100% cuivre ou Copper Clad Aluminium (CCA)
•	 Blindé ou non blindé (le câble)
•	 Noyau flexible ou rigide
•	 Câbles sur bobine par 50, 100, 305 et 500 mètres
•	 Câbles de brassage en 10 couleurs
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Avez-vous des questions au sujet de nos produits? Ou souhaitez vous parler à un de nos conseillers 
pour passer une commande? Appelez le 04 28 08 00 70 ou envoyer un mail à info@baiebrassage.fr. 

boîtiers de saillies et keystones. Pour la création d’un 
nouveau réseau de fibre optique, nous proposons les 
différents outillages nécessaires et accessoires comme 
convertisseurs, coupleurs et cassettes de soudage.



SPÉCIFICATIONS DE PRODUIT
•	 Porte avant en verre et porte arrière en tôle d’acier 
•	 Profiles 19 pouces réglables en profondeur 
•	 Disponible de 18U à 47U 
•	 Panneaux latéraux amovibles 
•	 Entrée de câbles et trous de ventilation en haut et en bas 
•	 Portes et panneaux avec serrures 
•	 Complètement démontable

SPÉCIFICATIONS DE PRODUIT
•	 Portes avant et arrière perforées 
•	 Profiles 19 pouces réglables en profondeur 
•	 Disponible de 18U à 47U 
•	 Panneaux latéraux amovibles 
•	 Entrée de câbles et trous de ventilation en haut et en bas 
•	 Portes et panneaux avec serrures 
•	 Complètement démontable

BAIE DE BRASSAGE 
AVEC PORTE EN VERRE

BAIE DE BRASSAGE AVEC 
PORTE PERFORÉE

(aussi possible
avec portes doubles)
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BAIE MURALE AVEC 
PORTE EN VERRE

RACK RELAY 
SUR ROUES

SPÉCIFICATIONS DE PRODUIT
•	 Porte avant en verre et porte arrière en tôle d’acier 
•	 Profiles 19 pouces réglables en profondeur 
•	 Panneaux latéraux amovibles (perforées en option) 
•	 Entrée de câbles et trous de ventilation en haut et 

en bas 
•	 Portes et panneaux avec serrures

SPÉCIFICATIONS DE PRODUIT
•	 Profil 19 pouces
•	 Disponible 18U à 42U
•	 Cadre ouvert
•	 Poids maximum chargeable : 400KG
•	 Equipé avec 4 roues

(également 
disponible en  
version inclinable)



La certitude pour votre commande

Notre propre équipe 
d’assemblage
Nous nous efforçons toujours d’assurer une expédition rapide et le meilleur   
service possible. Nous pouvons le promettre chaque jour à nos clients et partenaires  
grâce à nos stocks importants et à notre propre équipe d’assemblage.  

POUR LA CERTITUDE D’UN PRODUIT DE QUALITÉ
Les baies de brassage et baies de serveur arrivent 
assemblées et non assemblées dans notre entrepôt. 
Toutes les baies non assemblées le seront ensuite par 
notre propre équipe de montage. Cela nous donne la 
certitude de livrer des produits de qualité. 
Une étroite coopération interne entre les différentes 
équipes nous donne une visibilité sur ce qui doit 
être assemblé et expédié. Avec notre propre équipe 
d’assemblage, nous sommes rapidement en mesure 
d’augmenter ou de réduire la main-d’œuvre pour les 
petites ou grandes commandes. Cela fait de DSIT un 
partenaire de coopération flexible pour les petits et les 
grands projets.

SE CONCENTRER SUR LES CLIENTS, LES 
PARTENAIRES ET LE MARCHÉ
Nous souhaitons toujours rester en tête du marché. 
Cela nécessite des connaissances approfondies, les 
bons produits et un solide réseau de partenaires. Pour 
maintenir notre position actuelle sur le marché, nous 
sommes quotidiennement attentifs aux besoins de nos 
clients et partenaires. Nous aimons nous engager avec 
nos clients et nos partenaires pour continuer à répondre à 
la demande du marché avec la bonne gamme de produits 
et de services.
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  “Nous savons exactement quels produits  
  arrivent et nous voyons de nos propres yeux  

  les commandes que nous envoyons”  



DSIT programme partenaire

Vendre plus 
et livrer plus 
rapidement

Avec le programme partenaire de DSIT 
France vous choisissez une collaboration active. 

Nous sommes ce fournisseur offrant d’excellentes 
conditions ; expédition rapide et connaissance 

technique des produits.

Le programme de partenariat convient à tous les clients 
professionnels qui revendent ou appliquent nos produits 
dans leur propre domaine d’activité.

DÉVELOPPER ET ACCÉLÉRER VOTRE ACTIVITÉ
Développez votre gamme des produits avec le 
programme partenaire de DSIT France. Un large stock 
de baies de brassage, câblage et accessoires combiné 
avec une expédition rapide offre des possibilités de 
croissance aux entrepreneurs. Nous avons combiné 
ces avantages et les avons complétés par d’autres 
avantages commerciaux dans notre propre programme 
de partenariat.
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SCANNEZ ET OBTENEZ NOTRE PROGRAMME DE PARTENARIAT



13

 �REMISE POUR QUANTITÉ FIXE EN FONCTION DU 
CHIFFRE D’AFFAIRES 
Recevoir des remises sur les commandes. Commandez-
vous plus souvent au fil du temps avec une valeur de 
commande plus élevée ? Nous vous offrirons alors une 
réduction supplémentaire pour vous remercier de votre 
geste!

 �LIVRAISON DIRECTE À VOTRE CLIENT FINAL  
Parfois, vous préférez ne pas révéler le nom du 
fournisseur au client final. Nous le comprenons, c’est 
pourquoi, en tant que partenaire affilié, vous pouvez 
opter pour la livraison directe à votre client final avec 
votre propre logo ou en marque blanche.

 �ACHAT SUR COMPTE 
Commander sur facture est (presque) toujours possible.

 �VOTRE PROPRE CHARGÉ DE CLIENTÈLE 
Nous gardons les lignes de communication courtes 
et simples. C’est pourquoi nous vous attribuons 
votre propre chargée de clientèle, qui est toujours le 
premier point de contact pour toutes vos questions. 
Votre gestionnaire de compte veille à ce que vous 
obteniez rapidement la bonne réponse à votre question. 

LES 7 AVANTAGES DU  
PROGRAMME PARTENAIRE DSIT

Est-il temps de passer à l’étape suivante de la croissance? Alors 
choisissez DSIT France comme partenaire pour vous aider à trouver 
les meilleurs produits pour vos projets. Nous serons serons ravis de 
vous rencontrer, vous et votre entreprise. Envoyez un mail à 
info@baiebrassage.fr ou appelez nous sur 04 28 08 00 70.

TRAVAILLER ENSEMBLE À LA PROCHAINE ÉTAPE

Travaillez-vous sur de grands projets ou en avez-vous 
un à l’ordre du jour cette année ? Informez-en votre 
responsable de compte, afin qu’il puisse vous aider à 
trouver les bons produits.

 �DEMANDER DES DEVIS RAPIDEMENT 
Via un module de devis intégré vous pouvez demander 
rapidement un devis en ligne. Notre équipe traitera votre 
demande immédiatement et vous recevrez le meilleur 
prix directement dans votre boîte mail.

 �PASSER VOS COMMANDES FACILEMENT AVEC UN 
BON DE COMMANDE PAR E-MAIL 
Passez vos commandes avec un bon de commande par 
mail est également une possibilité. Notre équipe prendra 
alors en compte votre commande et créera la facture.

 �LIEN AVEC LE FLUX DES PRODUITS ET 
INTÉGRATION TECHNIQUE 
Chargez facilement un flux de produits complet dans 
votre propre boutique en ligne via un fichier XML ou 
CSV afin que vous ayez toujours à portée de main les 
informations, les prix et les photos les plus récentes des 
produits. Cette intégration peut également être liée à 
votre propre système ERP.



AVEC QUI NOUS ALLONS GRANDIR ?
Avant de devenir partenaire, nous allons d’abord faire 
connaissance. Nous souhaitons non seulement savoir 
quels sont vos besoins, mais nous souhaitons également 
faire connaissance avec l’entreprise, vos objectifs et 
votre équipe. Pour faire connaissance un chargé de 
clientèle viendra vous rendez visite ou nous planifions un 
rendez-vous en visio. Ce rendez-vous sera la base d’une 
collaboration active.

NOTRE SHOWROOM   
Nous invitons avec plaisir nos clients dans notre showroom 
à Almelo, Pays-Bas. Dans ce showroom vous trouverez 
différentes sortes de baies de brassages et d’accessoires, 
pour que vous puissiez voir les produits et leurs possibilités 
en direct. Depuis le showroom vous avez vue sur notre 
entrepôt pour « un coup d’œil dans notre cuisine »

COMMENT MARCHE NOTRE PROGRAMME 
PARTENAIRE
Vous rejoignez le programme de partenaire DSIT comme 
de nombreux autres entrepreneurs? Vous pouvez donc 
vous attendre à ce qui suit : dès votre première commande, 
vous bénéficiez immédiatement d’une réduction de 
10%. À partir de ce moment, nous travaillons avec des 
remises graduelles. Cela signifie que vous bénéficiez d’une 
réduction plus importante en fonction du chiffre d’affaires.
Votre chargé de clientèle suit les commandes et le chiffre 
d’affaires. Cela nous permet de voir quand les remises 
doivent être augmentées. Votre chargé de clientèle vous 
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tiendra au courant des ventes, des remises éventuelles 
et des nouveaux produits. Pour les grands projets, nous 
accordons parfois des remises sur les projets. Vous 
pouvez également en discuter avec votre chargé de 
clientèle.

DEVENEZ PARTENAIRE ET PROFITEZ DE:
•	 Remis fixées en fonction du chiffre d’affaires
•	 Livraison directe à votre client final avec votre propre logo 

ou en marque blanche
•	 Votre propre chargé de clientèle
•	 Demande rapide de devis
•	 Achat sur facture
•	 Commandes passées facilement avec un bon de 

commande par e-mail
•	 Lien avec le flux de vos produits et intégration technique

SCANNEZ ET OBTENEZ NOTRE PROGRAMME DE PARTENARIAT

CONTACT DIRECT AVEC DSIT FRANCE

04 28 08 00 70  INFO@BAIEBRASSAGE.FR
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100.000+ clients enregistrés  
 sont contents de 
notre offre

LARGE STOCK
Pour chaque commande, nous emballons les 
produits directement à partir de notre propre 
stock. Commandée avant 12 heures les jours 
ouvrables? Nous transmettrons la commande 

au transporteur le jour même.

CONNAISSANCE TECHNIQUE DES 
PRODUITS

Nous connaissons toutes les caractéristiques 
des produits et les possibilités d’application. 
Cela nous permet de vous aider à trouver les 

bons produits de manière ciblée.

GAMME COMPLÈTE
En plus de la gamme principale, nous vendons 

également des panneaux de brassage, 
des étagères, des switchs, des outils, des 

connecteurs et divers accessoires.

EXPÉDITION ULTRARAPIDE
Grâce à notre propre stock, à une équipe de 

montage interne et à des partenariats étroits 
avec les fournisseurs, nous assurons une 

livraison jours ouvrés.
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Voici ce que 
disent nos clients 
néerlandais
Nos clients sont au cœur de notre préoccupation. 
Ci-dessous vous trouvez des expériences de nos clients 
issus de différents secteurs d’activité.

“En tant que spécialistes de l’informatique, nous 
nous concentrons sur : les travaux d’infrastructure 
pour la communication des données. Nous sommes 
entrés dans le monde du câblage de données par 
le biais de l’informatique. Par conséquent, nous 
avons beaucoup de connaissances sur les systèmes 
informatiques. Aux points centraux où le câblage de 
données se rassemble, nous plaçons des racks 19 
pouces de DSIT avec les accessoires nécessaires. 
Le contact avec DSIT est toujours professionnel et 
orienté vers les personnes..”

   Connectivity Solutions   

“Nous plaçons tous les équipements audiovisuels 
que nous utilisons pour fournir l’image et le son dans 
des baies de brassage, des baies murales et des 
racks autoportants de DSIT. Dans les baies, nous 
installons des solutions audiovisuelles complètes 
pour la musique de fond dans les salles d’affaires 
ou la sonorisation, par exemple. DSIT a une bonne 
position de stock et une bonne communication. Il est 
donc très agréable de travailler ensemble.”

   Backline Audiovisual   

   The Electronics Factory   

“Pour “stocker” nos boîtiers d’alimentation Free-Grid® nous utilisons 
les baies de brassage 19 pouces de DSIT. En tant que fabricant de 
systèmes de batteries (domestiques) sur le marché de l’énergie solaire, 
Electronics Factory est l’une des rares entreprises à utiliser des batteries 
de voiture recyclées. En tant que tel, nous fournissons un produit durable 
supplémentaire. Nous considérons que DSIT est une organisation 
horizontale et nous sommes rapidement aidés pour nos questions.”
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“Nous proposons une solution globale en matière 
de connectivité et de cybersécurité qui décharge 
les compagnies maritimes et les gestionnaires 
de navires. Nous utilisons des racks de serveurs 
pour placer notre matériel à bord et le protéger des 
influences extérieures. Sur le marché maritime, les 
changements de dernière minute sont fréquents. 
DSIT est un partenaire qui pense avec nous et qui 
essaie toujours d’amener le matériel au bon endroit 
avant le départ du navire..”

   NexusOcean   

“Pour abriter les cryostats, les détecteurs 
et autres appareils électroniques, nous 
utilisons les baies de serveurs de DSIT. 
Dans l’industrie quantique, les produits 
doivent être protégés contre les influences 
extérieures. Cela fonctionne très bien dans 
ces boîtiers de serveurs. DSIT fournit une 
large gamme de produits à un bon prix et une 
livraison rapide.”

   Single Quantum   

“Oostec industrial automation fournit des systèmes 
de contrôle industriel clés en main pour le contrôle 
des processus, des machines et des lignes. Dans 
ces systèmes de contrôle industriel, nous utilisons 
différents produits. Il s’agit notamment de câbles 
UTP pour les réseaux de production et de câbles 
de raccordement pour les projets de réseau. DSIT 
est une entreprise locale de Twente qui dispose de 
stocks importants et avec laquelle il est facile de 
communiquer. Nous sommes satisfaits de notre 
coopération.”

   Oostec   

“Nous offrons des solutions précises en matière 
de bureautique. L’essentiel est l’installation, 
la gestion et la maintenance de réseaux, de 
serveurs et de postes de travail, par exemple. 
Notre défi est de vous décharger des questions 
liées à l’informatique et d’être présents sur 
place. Nous installons un réseau ordonné et 
bien organisé dans les baies de serveurs de 
DSIT. Nous aimons les contacts personnels et 
flexibles avec les clients et les fournisseurs, et 
c’est exactement ce que propose DSIT..”

   BData   
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Nos valeurs

Honnête, 
authentique et 
enthousiaste!
C’est avec ces valeurs que nous travaillons chaque jour depuis 
plus de 10 ans. Nos clients sont au cœur de notre existence. Nous 
voulons apprendre d’eux chaque jour pour innover nos produits et 
optimiser nos services.  

Nous continuons à surprendre nos clients par 
notre spécialisation. Nous faisons ce que nous 
promettons, nous nous tenons à ce que nous 
livrons et nous sommes fiers de ce que nous 
faisons.

 �HONNÊTE 
L’ouverture dans la communication pour 
obtenir le meilleur résultat et des relations 
durables ensemble. 

 �AUTHENTIQUE 
De la communication personnalisée: 
Faites ce que vous promettez et faites des 
promesses que vous pouvez tenir.

 �ENTHOUSIASTE 
Faire un effort supplémentaire l’un  pour 
l’autre, c’est ce que nous recherchons pour 
avoir un impact positif ensemble.
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SARL DSIT FRANCE
80B Impasse de Chamont  
07120 Ruoms

04 28 08 00 70
info@baiebrassage.fr 
www.baiebrassage.fr

Disclaimer
Cette brochure a été élaborée avec le plus 
grand soin. Les éventuelles inexactitudes 
ne peuvent donner lieu à aucun droit. Sous 
réserve de modifications et/ou d’erreurs 
d’impression

Design et réalisation 
Geen Blad voor de Mond B.V.
www.gbvdm.nl

Nos webshops
-kabel.nl

rack24.com be

-kabel.com

kast.com

schrank24.de schrank24.ch
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